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Van de Marketing is  een strategisch en praktisch  
marketingbureau. Ik fungeer als  de ( interim) Marketing 
manager  voor mi jn klanten. Vanuit  een strategische kader 
maak ik de praktische vertal ing om het totale marketingproces 
succesvol  u i t  te voeren. Ik word extra enthousiast als  de 
opdracht op het sni jvlak van marketing en IT l igt . 

Enkele relevante opdrachten: 

Takii Europe, Websiteontwikkeling en implementatie productmanagmentsysteem 

Websiteontwikkel ing & implementatie in de 
zaadveredel ingsbranche (b2b).  Di t  omvat het opzetten van een 
totaal  nieuwe corporate websi te,  gericht op toekomstige e-
commerce  act ivi tei ten,  direct gekoppeld aan de 
implementatie  van een nieuw productmanagementsysteem .   

Takii Europe, Pricingstrategie ontwikkeling 

Ontwikkelen van een pric ing strategie.  Hier is  een concept 
neergezet,  waarbi j  meerdere pric ingmethodes tot één 
overzichtel i jk model  zi jn gesmeed. De klant is  centraal  gesteld 
en heeft zo meer invloed op zi jn pri js  in vergel i jking met 
tradi t ionele pricing methodes. 

MaatjeZ: doelgroepcampagne Jonge Mantelzorgers 

Succesvolle 360º-campagne gecreëerd en ui tgevoerd gericht 
op jonge mantelzorgers voor MaatjeZ. Doel :  bewustwording 
creëren, drempels  verlagen en in contact treden met MaatjeZ 
en voorl ichting op scholen faci l i teren. 

 

 

 

O V E R  M I J  
I k  be n  e e n  n ie u wsg i e r i g  e n  l ee r g i er i g  
pe r soon ,  d i e  de  r e de n  ‘waar om  we  
i e t s  doe n ’ ,  n ooi t  u i t  h e t  oo g  ve r l i e s t .  
Van daar  da t  i k  e e n  m ar ke tee r  be n  
d i e  ve r de r  k i j k t .  Ik  be n  an a l y t i s c h  
s te r k  e n  h ou  e r van  om  m i j n  he r sen e n  
f l i n k  aan  h e t  we rk  te  ze t te n.  De  
u i t k om ste n  van  zo ’n  c r e a t i e f  pr oc e s  
ve r taa l  i k  g r aag  i n  be gr i j pe l i j ke  
toe pass i n ge n  o f  taa l .  I k  doe  da t  t o t  
i k  m i j n  doe l  h e b ber e i k t .  Daar voor  
ze t  i k  n e t  ee n  s tap j e  m ee r  e n  h e b 
e e n  he ke l  aan  ee n  9  - 5  m e n ta l i te i t .  

A M B I T I E  
I k  w i l  op  e e n  c on s t r u c t i e ve  m an ie r  
h e l pe n  he t  m ax i m a l e  u i t  e e n  
or gan i sa t i e  e n  m e n sen  te  h a l e n.  E l k e  
k e er  wee r  e e n  s tap  ve r der  
on tw i k k e l e n ,  da t  v i n d  i k  be l an gr i j k . 

C O M P E T E N T I E S   
T e am spe l er  en  ze l f s tan di g  

K l an tge r i c h t  

A n a l y t i s c h  s te r k  

Ve e l z i j d i g  

C r e a t i e f 

L e er g i er i g  

M aak  h e t  c om pl e x e  be gr i j pbaar  

Pr ob l e e m opl osse n d e n  
r e su l taa tge r i c h t  

H u m or i s t i s c h  

 



CURRICULUM VITAE SANDER KRUITHOF  - 06 45 70 92 42 

 
2 

Kufa Kunststof kozijnen: nieuw orderproces ontwikkeld, geïmplementeerd, inclusief de communicatie 

Concep t  ‘Onl ine Calculeren’  succesvol  ontwikkeld en 
geïmplementeerd. In een tradi t ionele,  technische branche een 
manier van kozi jnen bestel len geïntroduceerd dat vol ledig 
nieuw is  in de branche. Het is  een volledig nieuw onl ine 
service concept voor de ordering van kozijnen.  Hiervoor 
hebben wi j  een cloud-based oplossing geïmplementeerd en 
tegel i jkert i jd de mindset  (weerstand) van de klanten en 
overige stakeholders veranderd.  

Work Out Velsen: totale marketing- en communicatie 

Marketingcommunicatie strategie (o .a.  contentstrategie,  
facebook, websi te,  fo lders ,  sponsoring & interne 
communicatie) ontwikkeld en ui tgerold.  Gerichte doelgroepen 
benadering geïmplementeerd. Customer Journey  verbeterd 
met als  resul taat een groei  van 500 leden naar ruim 700 
leden. 

 
P R O J E C T M A N A G E R  I N N O V A T I E  &  
E - C O M M E R C E  
DETAILRESULT SERVICES (DIRK VAN DEN BROEK/DEKAMARKT)  2008 - 2011 
 
Ik heb de e-commerce activi tei ten van DekaMarkt mee 
ontwikkeld.  Door nieuwe technieken  te combineren met reeds 
aanwezige ict- infrastructuur zi jn in korte t i jd meerdere 
succesvol le webshops  (DekaWijnmarkt.nl ,  DekaMobiel .nl ,  
DekaGebak.nl ,  Dekabestelservice.nl  en DekaDrive.nl ) 
gereal iseerd. Ook heb ik act ief  geadviseerd hoe onl ine 
marketing effectief  kan worden ingezet.  Resul taat is  een 
bewustwording bij  de verantwoordel i jken voor het 
marketingbeleid en de ui tvoerenden.  

Actief  mi jn bijdrage geleverd aan de doelstell ing van onze 
afdel ing:  kenniscentrum op het sni jvlak van IT en business.  
Het geven van ongevraagd advies is  daar een onderdeel  van 
(zowel  op operationeel  als  op tact isch niveau) Verder heb ik 
met goed resul taat verschi l lende projecten geleid op het 
gebied van vernieuwing van het kassasysteem.  

 
M A N A G E R  M A R K E T I N G   
Kufa Glas en Kunststof B.V., 2004 -  2008  

Bi j  Kufa was ik verantwoordel i jk voor het vol ledige 
marketingbeleid en het coördineren van de ui tvoering.  Di t  
omvatte naast het ui tzetten van de strategie,  het 
klantgerichter maken van de totale organisatie ook zaken als  

P E R S O N A L I A  
S an de r  Kr u i th of  

Ge bor e n  op  1 7 - 0 4 -1 9 7 4  i n  Ve l se n ,  
Ne de r l an d  

H e n k  H en r ië t s t r aa t  1 1 5  

1 0 6 1  VB   A m ster dam 

0 6 - 4 5 7 09 2 4 2 

san de r @van de m ar k e t i n g . n l  

 
O P L E I D I N G   
W O   Be dr i j f se c on om i e ,  spe c i a l i sa t i e  
m ar ke t i n g ,  aan  de  Vr i j e  U n i ver s i te i t  
te  A m ste r dam ,  bu l  (m as te r )  be h aa l d  
i n  2 0 0 4 

 
A A N V U L L E N D E  
O P L E I D I N G E N  
& C U R S U S S E N  
K ar ak te r vo l  pos i t i on e r e n  -  N i m a 

Doe l g r oe pm ar k e t i n g  me t  pe r son a ’s ,  
N i m a   

K l an t te vr e de n h e i d  a l s  m ark e t i n g tool ,   
N i m a  

S EO  –  advan c e d -  Nu bi s  A c ade m y  

NL P  Ne w C ode  

NL P  Pr ac t i t i on e r  ( toe ge pas te  
psyc h ol og i e ) ,  P l a ta  F ou n da t i on  
( a f r on di n g  se pte m be r  2 0 1 1)  

Pr o j e c t l e i de r vaar d i gh e de n ,  S c h ou te n  
e n  Ne l i s se n 
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SEA, SEO, het optimal iseren van de websi te.  Kufa is  
getransformeerd van een productieorganisatie in een 
verkooporganisatie,  daarin was ik verantwoordel i jk voor het 
ontwerp en de implementatie van een nieuw backoff ice 
systeem (e-synergy),  ontwikkelen van procedures voor 
backoff ice en het opzetten, implementeren en analyseren van 
stuurci jfers  ten behoeve van de verkoop. 

 
F O R M U L E  M A N A G E R  
KPN Telecom, 2000 – 2003 

Als  formule manager had ik een veelzi jdige functie.  Zo was ik 
verantwoordel i jk voor het overbrengen van productkennis  op 
de medewerkers en het geven van handvatten voor de verkoop 
van die producten, het ontwikkelen van het beleid en de vis ie 
van de opleidingen en fungeerde ik als  intermediair tussen 
medewerkers ,  outlets  van KPN Telecom (Primafoon en Business 
Center),  inkoop, marketing,  andere Business Units  en 
trainingsbureaus.  Maar ook het vertalen van 
productkenmerken en verkoopkansen naar bruikbare tools  
voor verkopers ,  het ontwikkelen en implementeren van e-
learning en het coördineren van reguliere opleidingstrajecten 
behoorden tot mi jn takenpakket.  

 

 

 

O V E R I G E  
V A A R D I G H E D E N   
B e he e r s i n g  van  C on te n t  M an agem e n t  
S ys te m e n :  Joom l a  e n  W or dpr e ss 

B e he e r s i n g  van  de  A dobe  S u i te :  o . a .  
B e he e r s i n g  van  M i cr osof t  O f f i c e  
S u i te  Ph otosh o p,  I l l u s t r a tor  e n  
I n de s i gn  

B e he e r s i n g  van  M a i l c h i m p  

 
V R I J W I L L I G E R S W E R K  
Voor z i t te r  van  de  
c om m u n i c a t i e c om m i ss i e  van  de  
Je r u za l e mk er k  i n  Am ste r dam .   

 
H O B B Y ’ S  
M u z i e k  m ak en  ( t r om pe t )  

H ar d l ope n  

S aab r a l l y ’ s  r i j de n  

S u ppor te r  T e l s ta r  

 
T A L E N  
Nederlands  

m on de l i n g :  u i t s te k e n d 

sc h r i f te l i j k :  u i t s te k e n d 

Engels 

m on de l i n g :  goe d 

sc h r i f te l i j k :  re de l i j k  

Duits 

m on de l i n g :  r e de l i jk  

s c h r i f te l i j k :  re de l i j k  

 

 

 

 


